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~-SOTUBI est une entreprise specialisé dans I'agroalimentaire.
-la SOTUBI est un leader sur le marché Tunisien.

-Elle a éte fondée en 1958 par Ali Mabrouk.

-Elle presente ces produits sous le nom de la marque Saida.
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-La sociéeté tunisienne de
biscuiterie constitue le premier pole
du groupe Saida.

-Lancement des bicuits sec et des
gaulrettes en 1965.
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-La création de la SOTUCHOC en
1972.
-Le lancement de la marque Said en
1976.

-Devloppement important entre
1905 €t 2005.
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~(C'est une ¢
biscuits, de
laitiers.
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-Lancement de la production des
produits laitiers en 1998
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-Dés I'année 2000, l'entreprise a commncer
son travail sur le marché international.
-La création de la SFT en 2010

-C'est une entreprise d'exportation des
biscuits, des chocolats et des produits

laitiers.




